	1.управление финансами 

Под управлением финансами в широком смысле понимается процесс принятия решений и их осуществления по вопросам движения ден ср-в. 

Три взаимосвязанных направлений составляют основу управления финансами: 1. Спрос и предложение на рынках кап-ла.  2.инвестиции, рассматривающие принятие решения отдельным физ лицам или фин институтам по выбору фин активов. 3.фин-вый  менеджмент,  рассматр-щий принятие решения по управлению ден потоками хо-го субъекта

Функции управления финансами: 1 планирование фин-в – планирование дох-д и расх-дов ден ср-в для развития предпр-тий 2. прогнозирование – разработка на длительную перспективу изменений фин-вого сост-ния объекта. 3. Орг-ионная функция – системный подход  в орг-ии ден – х потоков 4. Регул-ние – воздействие на объект управления, для достижения устойчивого фин сост-ния 5. контрольная – анализ фак-ров.


	3. цели фин-вого менеджмента

Главной целью фин-вого менеджмента явл обеспечение максимизации благосост-ния собственников предпр-тия в текущем и перспективном периоде. Эта цель получает конкретное выражение в обеспечении максимизации рыночной стоимости предпр-тия, что реализует конечные фин-вые интересы его владельцев. Характеризуя общепринятую в рыночной экономике вышеизложенную главную цель фин-вого менеджмента, следует отметить, что она вступает в противоречие с весьма распространенным у нас мнением о том, что главной целью фин-вой деят-ти предпр-тия явл максимизация прибыли. Дело в том, что максимизация рыночной стоимости предпр-тия далеко не всегда автоматически достигается при максимизации его прибыли. Так, полученная высокая по сумме и уровню прибыль может быть полностью израсх-дована на цели текущего потребления, в результате чего предпр-тие будет лишено основного источника формирования собственных фин-вых ресурсов для своего предстоящего развития (а неразвивающееся предпр-тие утрачивает в перспективе достигнутую конкурентную позицию на рынке, сокращает потенциал формирования собственных фин-вых ресурсов за счет внутренних источников, что в конечном итоге приводит к снижению его рыночной стоимости). Поэтому в рыночных условиях максимизация прибыли может выступать как одна из важных задач фин-вого менеджмента, но не как главная его цель. 

Цели фин менеджмента взаимосвязаны м/у собой, к ним относят: 1. маскимизация рентабельности, 2. оптимизация затрат 3. достижение конкурентоспособного сост-ния предпр-тия, рост дох-дов предпр-тия, усиление мотивации труда персонала


	5. понятие фин-вых инструментов

Фин-вый инструмент — одна из новых экономических кате​горий, пришедших к нам с Запада с началом построения основ рыноч​ной экономики. 

Изначально было распро​странено достаточно упрощенное определение, согласно которому выделялись три основные категории фин-вых инструментов: ден-ные ср-ва (ср-ва в кассе и на расчетном счете, валюта), кре​дитные инструменты (облигации, кредиты, депозиты) и способы уча-стия в уставном кап-ле (акции и паи). По мере развития рынков кап-ла и появления новых видов фин-вых активов, обязательств и операций с ними (форвардные контракты, фьючерсы, опционы, сво​пы и др.) терминология все более уточнялась, в частности, появилась необх-ть ограничения собственно инструментов от тех пред​метов, с коти этими инструментами манипулируют или кот лежат в основе того или иного инструмента, т.е. от фин-вых акти​вов и обязательств. 
В настоящее время, вероятно, одно из наиболее общих и развернутых определений этой категории приведено в м/ународном стан​дарте бухгалтерского учета IAS 32 «Фин-вые инструменты: рас​крытие и представление», введенном в действие с 1 января 1996 г. согласно стандарту под фин-вым инструментом понимается лю​бой контракт, по которому происходит одновременное увеличение фин-вых активов одного предпр-тия и фин-вых обязательств долгового или долевого характера другого предпр-тия. 

К фин-вым активам относятся: 1.ден-ные ср-ва; 2.контрактное право получить от другого предпр-тия ден-ные ср-ва или любой другой вид фин-вых активов; 3.контрактное право обмена фин-выми инструментами с дру​гим предпр-тием на потенциально выгодных условиях; 4.акции другого предпр-тия.
К фин-вым обязательствам относятся контрактные обязатель​ства: 1.выплатить ден-ные ср-ва или предоставить какой-то иной, 2.вид фин-вых активов другому предпр-тию; 3.обменяться фин-выми инструментами с другим предпр-ти​ем на потенциально невыгодных условиях (в частности, такая ситуа​ция может возникнуть при вынужденной продаже дебиторской задол​женности).
Как следует из приведенного определения, можно выделить две видовые характеристики, позволяющие квалифицировать ту или иную операцию как фин-вый инструмент:
а)  в основе операции должны лежать фин-вые активы и обяза​тельства;
б)  операция должна иметь форму договора (контракта).


	7 Производные фин-е инструменты. 

Производный фин-вый инструмент (дериватив) — это фин-вый инструмент: 1) Стоимость кот-го меняется в результате изменения процентной ставки, цены товара или ценной бумаги, обменного курса, индекса цен или ставок, кредитного рейтинга или кредитного индекса, другой переменной (иногда называемой «базисной»); 2) для приобретения кот-го необходимы небольшие первоначальные инвестиции по сравнению с другими инструментами, цены на кот-е аналогичным образом реагируют на изменения рын-й конъюнктуры; 3) расчёты по кот-му осущ-ся в будущем. Рынок производных инструментов напрямую связан с РЦБ. Эти рынки строятся по одинаковым принципам, ценообразование на этих рынках происходит по одним законам и как правило на них торгуют одни и те же участники. Примеры деривативов: 1) Форвард 2) Опцион  3) Фьючерс  4) Своп. Форвард (форвардный контракт) — производный фин-вый инструмент, по кот-му одна сторона (продавец) обязуется в определенный договором срок передать базовый актив другой стороне (покупателю) или исполнить альтернативное ден-е обязательство, а покупатель обязуется принять и оплатить этот базовый актив, и (или) по условиям которого у сторон возникают встречные ден-ные обязательства в размере, зависящем от значения показателя базового актива на момент исполнения обязательств, в порядке и в течение срока или в срок, установленный договором. Опцион — договор, по которому покупатель получает право (но не обязанность) совершить покупку или продажу по заранее оговорённой цене. Фьючерс (фьючерсный контракт)— производный фин-вый инструмент — стандартный срочный биржевой контракт купли-продажи базового актива, при заключении которого стороны (продавец и покупатель) договариваются только об уровне цены актива, и несут обязательства перед биржей вплоть до его исполнения. Своп— производный фин-вый инструмент, соглашение, позволяющее временно обменять одни активы или обязательства на другие активы или обязательства. Используется для улучшения структуры активов и обязательств, снижения рисков, получения прибыли..


	11. облигация

Одним из видов ценной бумаги, существовавшей и в годы Советской власти, явл облигация. Она относится к классу долговых ценных бумаг, куда также входят депозитные и сберегательные сертификаты, и др. 

 Это цен бум, удостоверяющая внесение ее владельцем ден-ных ср-в на сумму, указанную в облигации, и подтверждающая обязательство возместить ему номинальную ее стоимость в предусмотренный в ней срок с уплатой фиксированного %а, если иное не предусмотрено условиями выпуска. Облигации, выпускаются именные или на предъявителя (купонные), %ный или бес%ные (целевые под товар или услуги), свободно обращающиеся или с ограниченным кругом обращения. Принадлежность! именной облигации конкретному владельцу, а также ее передача и отчуждение другим способом подлежат регистрации. В зависимости от эмитента, выпускающего облигации и гарантирующего (как правило) своим имуществом уплату их владельцам номинала и оговоренных %ов, облигации подразделяются на государственные, муниципальные и юридических лиц (акционерное общество, коммерческий банк и др.); облигации первых двух типов выпускаются только на предъявителя, последнего — могут эмитироваться как именные, так и на предъявителя.

Бланк облигации содержит следующие основные реквизиты: наименование ценной бумаги — «облигация»; наименование эмитента;, вид облигации; номинальную цену; дату выпуска; имя держателя (для именных облигаций); срок погашения; уровень и условия выплаты %а (для %ных облигаций); товар или услуга, под кот выпущена облигация (для бес%ных облигаций); подпись уполномоченного лица.

В отличие от акций облигации хозяйствующих субъектов не дают их владельцам права на участие в управлении акционерным обществом, но тем не менее явл привлекательным ср-вом вложения временно свободных ср-в. Это обусловливается несколькими обстоятельствами: 1 в отличие от акций облигации приносят гарантированный дох-д. 2.облигации принадлежат к группе легкореализуемых активов и при необх-ти превращаются в наличные ден-ные ср-ва. 3 выплата %ов по облигациям акционерного общества производится в первоочередном порядке, т.е. до начисления дивидендов по акциям; в случае ликв-нации общества держатели облигаций также имеют преимущественное право перед акционерами. 4 инвестирование ср-в в государственные облигации дает определенные налоговые льготы (дох-д по этим ценным бумагам не облагается налогом и др.).



	2. платежный календарь в комплексном управлении ден-ным потоком

Платежный календарь – это график поступления ср-в и платежей компании. Другими словами, платежный календарь явл инструментом, кот используется в процессе управления ден-ными ср-вами компании. При осуществлении фин-вых операций ден-ные ср-ва, в зависимости от их назначения или происхождения, всегда «привязываются» к конкретным моментам или периодам времени. Платежный календарь позволяет соотнести их с центрами фин-вой ответственности. 

Ценность платежного календаря как инструмента управления ден-ными потоками компании заключается в установлении связи м/у ден-ными потоками, конкретными моментами или периодами времени и назначением или происхождением ден-ным сумм. 

Платежный календарь может применяться в самых разных областях управления ден-ными ср-вами компании, например, таких как: планирование дебиторской и кредиторской задолженностей, контроль использования ден-ных ср-в подотчетными лицами, внутрихолдинговые расчеты и др.

Программный продукт "Платежный календарь" позволяет автоматизировать следующие участки управления ден-ными потоками: 1. планирование бюджета движения ден-ных ср-в:; 2. формирование и ведение платежного календаря:; 3.мониторинг отклонений от плана


	4. дискуссионные вопросы сущности предприн-х рисков.

Опыт развития всех стран пок-т, что игнорирование или недооценка хоз-ого риска при разработке тактики и стратегии эконом политики, принятии конкретных решений неизбежно сдерживает развитие общества, научно-техн-ого прогресса, обрекает эконом систему на застой. Вновь возникновение интереса к проявлению риска в хоз деят-ти связано с проведением в России эконом реформы. Хоз среда становится все более рын-ой, вносит в ПД доп элементы неопр-ти, расширяет зоны рисковых ситуаций. В этих условиях возникают неясность и неуверенность в получении ожидаемого конечного рез-та, а следовательно, возрастает и степень предприн-ого риска. Значительный рост убыточных п/й позволяет сделать вывод о том, что без учета фактора риска в ПД не обойтись, без этого сложным явл получение адекватных реальным условиям рез-ов дея-ти. Создать эффек-ый механизм функц-ия п/я на основе концепции безрискового хоз-ия невозможно. Наличие предприн-кого риска — это, по сути дела, оборотная сторона свободы эконом-ой, своеобразная плата за нее. Свободе одного предприн-ля сопутствует одновременно и свобода др предприн-лей, следовательно, по мере развития рын отнош-ий в нашей стране будет усиливаться неопр-ть и предприн-ий риск. В классической теории предприн-ого риска последний отождествляется с математическим ожиданием потерь, к-ые могут произойти в рез-те выбранного решения. Риск здесь не что иное, как ущерб, к-ый наносится осущ-ем данного решения. Т о, категорию «риск» можно опр-ть как опасность потенциально возможной, вероятной потери ресурсов или недополучения доходов по сравнению с вариантом, к-ый рассчитан на рациональное испол-ие ресурсов в данном виде ПД. Др словами, риск — это угроза того, что предприн-ль понесет потери в виде доп расходов или получит доходы ниже тех, на к-ые он рассчитывал. Предприним-ий риск делится: - политич риск; - техничес;   -произ-ый; - коммерч; - фин; - инвестиц-ый; - отраслевой; - инновационный.


	6. Бюджетирование (платежный календарь)

Бюджетирование потока ден-ных ср-в — это комплекс мер и инструментов прогнозирования и систематического регул-ния или оперативного управления кругооборота ден-ных ср-в фирмы. Стандартная схема бюджетного управления предполагает участие в нем большей части управленческого персонала фирмы. Но эффект от этого достигается лишь при наличии общей высокой фин-вой культуры на фирме. По этой причине бюджетное управление с огромным трудом внедряется в отечественной практике. Многие отечественные фирмы предпочитают испытанную в течение десятилетий схему управления ограниченным числом специалистов, а важнейшим управленческим документом явл платежный календарь.

Построение платежного календаря обычно не вызывает серьезных затруднений, поскольку это всего лишь свод заранее известных притоков и оттоков ден-ных ср-в во времени, поэтому его часто сравнивают с "бюджетом домохозяйки". Платежный календарь составляется в разрезе недель, декад, месяцев, кварталов в зависимости от динамики изменений в хозяйственной жизни фирмы. Кроме того, важно иметь в виду: периодичность платежного календаря должна быть синхронизирована с периодичностью реструктуризации цикла потока ден-ных ср-в. Только при этом условии платежный календарь становится важным документом в повседневной работе фирмы.


	8. характеристики ден-ных потоков

Движение ден-ных ср-в, получаемых и расх-дуемых предпр-тием в наличной и безналичной форме, называют в фин-вом менеджменте ден-ными потоками. Эти потоки бывают двух видов: положительные и отрицательные. Положительные потоки (притоки) отражают поступление денег на предпр-тие, отрицательные (оттоки) – выбытие или расх-дование денег предпр-тием. Разница м/у валовыми притоками и оттоками ден-ных ср-в за определенный период времени называется чистым ден-ным потоком. Он также может быть положительным или отрицательным (притоком или оттоком). Другими словами, Чистый ден-ный поток - это сумма ден-ных потоков от операционной, инвестиционной и фин-вой деят-ти за один и тот же период. Именно чистые ден-ные потоки различных периодов дисконтируются при оценке эффективности проекта. 

Все ден-ные потоки предпр-тия объединяются в три основные группы: 1.ден-ные потоки от основной деят-ти, кот включают поступление и использование ден-ных ср-в, обеспечивающих выполнение основных производственных функций. Ден-ные потоки от основной деят-ти делятся на притоки (выручка от реализации, бартерные операции, погашение дебиторской задолженности, авансы полученные) и оттоки ден-ных ср-в (платежи по счетам поставщиков и подрядчиков, выплата зарплаты, отчисления в бюджет и внебюджетные фонды, выплата %ов за кредит и отчисления на социальную сферу). 2.ден-ные потоки от фин-вой деят-ти  включают в себя притоки (краткосрочные и долгосрочные кредиты и займы, поступления от эмиссии ценных бумаг, целевое финансирование) и оттоки ден-ных ср-в (возврат краткосрочных и долгосрочных кредитов и займов, выплата дивидендов, погашение векселей). 3.потоки ден-ных ср-в от инвестиционной деят-ти тоже делятся на притоки (продажа основных ср-в и нематериальных активов, дивиденды, %ы от долгосрочных фин-вых вложений, возврат других фин-вых вложений) и оттоки ден-ных ср-в (приобретение  основных ср-в и нематериальных активов, кап-льные вложения, долгосрочные фин-вые вложения). Ден-ные потоки от всех видов деят-ти тесно взаимосвязаны м/у собой: ден-ный поток, создаваемый основной или фин-вой деят-тью перетекает в сферу инвестиционной деят-ти, где может использоваться для модернизации производства или других инвестиций, приносящих компании дох-д.
	12. цена собственного капитала.

В валюте баланса отражается в 3 разделе « К и Р». Устой-ть фин состояния и ритмич-ое выполнение плана ВП зависит от объема ср-в. Если удел вес СК сост более 55% это свидетельст-т о фин устой-ти п/я. Стр-ра СК: - УК  – это сумма вкладов первоначально инвестированных собственниками в имущество п/я для обеспечения его уставной дея-ти. Его размер всегда четко определен в учредительных  документах предпр-тия. УК явл основой всей дея-ти любого п/я, имеет важное эконом значение. РК – это страховой капитал п/я, предназначенный для возмещения убытков от хоз дея-ти, а также для выплаты дох инвесторам и кредиторам в случае, если на эти цели не хватает П. Ср-ва РК выступают гарантией бесперебойной работы п/я и соблюдения интересов 3их лиц. Наличие такого источника предает последним уверенность в погашении п/ем своих обяз-тв. РК создается в соответствии с закон-вом и учредительными док-ами орг-ии на покрытие возможных в будущем непредвиденных убытков, потерь. Размер резервного фонда д б не менее 10% от УК п/я, а для п/й с иностранными инвестициями не более 25% от УК. Ежегодно отчислять в резервный фонд не менее 5% от ЧП. Ср-ва резерв фонда предназначены для покрытия балансового убытка за отчет год, для погашения облигаций и выкупа акций АО при отсутствии др ср-тв. Резервный фонд создается пр-ями также и на случай прекращения их дея-ти для покрытия КЗ. ДК образуется в процессе хоз дея-ти п/я в рез-те прироста ст-ти активов п/я, а также в рез-те присоединения к активам безвозмездно получ-ого имущ-ва производственного назначения. ДК включает в себя капитал переоценки, эмиссионный доход, капитал накопления. Капитал переоценки – прирост ст-ти имущ-ва в рез-те переоценок ОС и незавершенного строительства орг-ии, производимых по решениям прав-ва. Эмиссионный доход – полученные ДС и имущ-во в сумме повышения их величины над ст-тью переданных акций. Капитал накопления – прирост активов в рез-те  инвест-ной деят-ти орг-ии, профин-ой за счет П. так же в состав входит нераспред-ая П и целевое финан-е.




	13. Форвардные и фьючерсные контракты. 
Форвардные контракты – это твердое (т.е. обязательное для исполнения) соглашение о будущей поставке предмета контракта м/у двумя сторонами. Форвардный контракт - соглашение, достигнутое в какой-то момент времени, в соответствии с кот необходимо произвести поставку некоего товара в указанный день в будущем по цене, кот устанавливается в момент заключения контракта. Обращаются на внебиржевом рынке из-за специфичных условий контракта. 

Минусы: 1.Контракт основан на взаимном доверии сторон, участвующих в сделке и, как следствие, ограниченный круг потенциальных партнеров. 2.Риск неисполнения условий контракта одной из сторон. 3.Трудность нахождения торгового партнера и, как следствие, низкая ликв-нность контракта.  4.Трудность выполнения обязательств путем заключения обратной сделки из-за специфичных условий контракта.

Фьючерсный контракт - представляет собой стандартизированный ФОРВАРДНЫЙ КОНТРАКТ, кот заключается на организованной бирже. При этом условия контракта четко определяются правилами ведения торгов на соответствующей бирже, как то: непоср-венно сам товар, его качество, количество, срок поставки, способ поставки и место поставки. 

Минусы: 1.Не хватает “гибкости” инструмента (не всегда устраивает срок, не на все товары существуют фьючерсные контракты). 2.Выполнение действующих правил на биржах увеличивает себестоимость трансакций.  Плюсы: 1.Отсутствует необх-ть поиска контрагента по сделке.  2.Высокая ликв-нность контрактов (некот фьючерсы торгуются круглосуточно). 3.Покупатель и продавец контракта имеют обязательства перед расчетной палатой и не имеют обязательств по отношению друг к другу. 4.Расчетная палата гарантирует исполнение контракта обеим сторонам сделки. 5.Возможность выполнения обязательств путем проведения обратной сделки (заключение противоположного по обязательствам контракта). 6.Возможность отсрочки (перенесения срока) выполнения обязательств по фьючерсному контракту. 

Виды фьючерсных контрактов ПОСТАВОЧНЫЙ - Предусмотрено выполнение обязательств сторон по поставке или принятию базового актива в полном объеме. Как правило, таковыми явл фьючерсы на различное сырье (металлы, сельскохозяйственные товары, энергоресурсы и т.п.). РАСЧЕТНЫЙ - Предусмотрена лишь выплата разницы м/у заложеной в срочный контракт стоимостью актива и его ценой на рынке в момент исполнения договора. Как правило, таковыми явл фьючерсы на нематериальные активы (фондовые индексы, %ные ставки и т.п.). 

Различия между ними 1.Место торговли: фьючерс обращается на организованном биржевом рынке, в то время как форвард заключается м/у двумя контрагентами на внебиржевом рынке. 2.Условия сделки: фьючерсам присуща большая степень стандартизации. 3.Степень риска: на форвардном рынке - “риск контрагента”; на фьючерсном - “риск биржевой площадки”. 4.Маржевые взносы: заключение фьючерсного контракта требует внесения различных маржевых взносов, что находит отражение при определении стоимости контракта.  
	15. инфо-ционное обеспечение фин менеджмента

Основу инфо-ционного обеспечения составляет инфо-ционная база, в состав которой входят пять укрупненных блоков Первый блок включает в себя з-ны, постановления и другие нормативные акты, положения и документы, определяющие правовую основу фин-вых институтов, рынка ценных бумаг.

Во второй блок входят нормативные документы государственных органов (Министерства фин-в РФ, Банка России и др.), м/ународных орг-ий и различных фин-вых институтов, содержащие требования, рекомендации и количественные нормативы в области фин-в к участникам рынка (положение о выплате дивидендов по акциям и %ов по облигациям, сообщения Минфина РФ о различных %ных ставках и т. п.).

Третий блок включает бухгалтерскую отчетность, кот явл наиболее информативным и надежным источником, характеризующим имущественное и фин-вое положение предпр-тия.

Четвертый блок включает сведения фин-вого характера, публикуемые органами государственной статистики, биржами и специализированными инфо-ционными агентствами. Стоит отметить, что этот раздел инфо-ционного обеспечения пока еще недостаточно развит в России, хотя, по опыту развитых стран, именно он явл наиболее существенным для принятия решений в области управления финансами.

Пятый блок содержит сведения, не имеющие непоср-венного отношения к инфо-ции фин-вого характера или генерируемые вне какой-либо устойчивой инфо-ционной системы (например, официальная статистика, имеющая общеэкономическую направленность, данные аудиторских компаний, данные, публикуемые в различных ср-вах массовой инфо-ции, неофициальные данные и т. п.).

По аналитическим возможностям рассмотренные источники инфо-ции можно разделить на две большие группы: 1)  характеризующие собственное имущественное и фин-вое положение предпр-тия; 2)  характеризующие окружающую среду (прежде всего рынок ценных бумаг). Основу первой группы составляет бухгалтерская отчетность, основу второй группы - статистическая фин-вая инфо-ция.


	17. этапы анализа инфо-ции

 три этапа:  1. Подготовительный. 2. Предварительный обзор бухгалтерской отчетности. 3. Экономические чтение и анализ отчетности.  Цель первого этапа - принять решение о целесообразности анализа фин-вой отчетности и убедиться в ее готовности к чтению. Эти задачи решаются путем ознакомления с аудиторским заключением (стандартным или нестандартным) "и проведением визуальной и простейшей счетной проверки отчетности по формальным признакам и по существу (например, определяется наличие всех необходимых форм и приложений, реквизитов и подписей, проверяется валюта баланса и все промежуточные итоги, взаимная увязка показателей отчетных форм и основные контрольные формы соотношения м/у ними и т. п.) Цель второго этапа - ознакомление с годовым отчетом или пояснительной запиской к бухгалтерской отчетности. Это необходимо для того, чтобы оценить условия работы в отчетном периоде, определить тенденции основных показателей деят-ти и качественные изменения в имущественном и фин-вом положении предпр-тия.

Анализируя тенденции основных показателей, необходимо принимать во внимание влияние искажающих фак-ров (например, инфляции), ограничения в бухгалтерском балансе (например, баланс историчен по природе, отражает статус-кво и т. п.) и наличие статей, имеющие характер регуляторов, завышающих его валюту.

При чтении отчетности необходимо обращать внимание на так называемые «больные статьи», кот могут свидетельствовать о недостатках в работе предпр-тия в явном или завуалированном виде (например, «Непокрытые убытки прошлых лет», «Непокрытый убыток отчетного года» (форма № 1), «Кредиты и займы, не погашенные в срок», «Кредиторская задолженность просроченная» (форма № 5) и т. п.).

Целью третьего этапа явл обобщенная оценка результатов хозяйственной деят-ти и фин-вого сост-ния предпр-тия. Такой анализ проводится с той или иной степенью детализации, в интересах различных производителей.

В общем виде методикой экспресс-анализа отчета (отчетности) предусматривается анализ ресурсов и их структуры, результатов хозяйствования, эффективности использования собственных и заемных ср-в. Смысл оперативного анализа - отбор наибольшего количества наиболее существенных и сравнительно несложных в исчислении показателей и постоянное отслеживание их динамики. Отбор субъективен и проводится аналитиком. Один из вариантов отбора аналитических показателей приведен в табл. 1.

Оперативный анализ может завершаться выводом о целесообразности (или необх-ти) более углубленного и деятельного анализа фин-вых результатов и фин-вого положения.

Цель этого анализа — более подробная характеристика имущественного и фин-вого положения предпр-тия, результатов его деят-ти в отчетном периоде и возможностей развития в перспективе. Степень детализации зависит от желания аналитика. В общем виде программа углубленного анализа может быть представлена следующим образом.


	19. внешня правовая и налоговая среда
 элементом фин-вой политики компании явл ее налоговая политика. Формирование и реализация налоговой политики компании опирается на систему налогов и сборов, взимаемых центральными и местными органами власти в федеральный, региональный и муниципальный бюджеты.
Целью налоговой политики чаще всего явл максимизация прибыли при минимизации издержек, включающих налоговые платежи. Уменьшение налоговых платежей не должно являться самоцелью компании. Налоговую политику следует рассматривать как способ улучшения фин-вого сост-ния и повышения инвестиционной привлекательности компании. Поэтому снижать налоги в рамках действующего з-нодательства имеет смысл только в том случае, если это дает прирост свободной от налогообложения прибыли.

Налоговую политику компании следует осуществлять на основе следующих принципов:• з-нность — соблюдение требований действующего з-нодательства при осуще-ии налоговой политики; • выгодность — снижение совокупных налоговых обяз-в в результате применения инструментов налоговой политики; • реальность и эффективность — использование возможностей, предоставляемых з-нодательством, и инструментов, доступных для конкретной компании, кот обеспечивают достижение налоговой экономии в большем размере, чем затраты, связанные с их применением; • альтернативность — рассмотрение нескольких альтернативных вариантов налогового планирования с выделением наиболее оптимального из них применительно к конкретной компании; • оперативность — корректировка процедуры налоговой политики компании с целью учета в кратчайшие сроки вносимых в действующее з-нодательство изменений; • понятность и обоснованность — схема должна быть понятна, а составные части иметь экономическое и правовое обоснование.

Правовая среда орг-ии: 1. Основным источником предпринимательского права явл Конституция РФ. Она имеет высшую юридическую силу, прямое действие и применение на всей территории РФ. 2. ГК РФ - комплексный нормативный акт.. 3. ФЗ,; 4. Подз-нные акты также играют большую роль в деле регул-ния предпринимательской деят-ти. указы Президента РФ. Указы как ср-во регул-ния предпринимательских отношений призваны восполнить пробелы в решении з-ном тех или иных вопросов. 5. Органы местного самоуправления также издают хозяйственно-правовые акты, опираясь на главу 8 Конституции РФ, Федеральный з-н «Об общих принципах орг-ии местного самоуправления в РФ». 6 локальных нормативных актов, принимаемых самими хозяйствующими субъектами в целях регул-ния собственной предпринимательской деят-ти. (Устав, Положение о филиале, представительстве). 

Не явл источниками предпринимательского права акты арбитражных судов, в частности Постановления Пленума Высшего Арбитражного Суда РФ. Они должны рассматриваться как ср-во достижения единообразного понимания и применения источников права предпринимательской сферы.
	21. Сущность фин-вого менеджмента, его цели и задачи

Фин-вый менеджмент, или управление финансами предпр-тия, означает управление ден-ными ср-вами, фин-выми ресурсами в процессе их формирования, распределения и использования с целью получения оптимального конечного результата.

Фин-вый менеджмент представляет собой управление финансами предпр-тия, направленное на оптимизацию прибыли, максимизацию курса акций, максимизацию стоимости бизнеса, чистой прибыли на акцию, уровня дивидендов, чистых активов в расчете на одну акцию, а также на поддержание конкурентоспособности и фин-вой устойчивости хозяйствующего субъекта.

Главной целью фин-вого менеджмента явл обеспечение роста благосост-ния собственников предпр-тия в текущем и перспективном периоде. Эта цель получает конкретное выражение в обеспечении максимизации рыночной стоимости бизнеса (предпр-тия) и реализует конечные фин-вые интересы его владельца.

Основные задачи фин-вого менеджмента: 1). Обеспечение формирования достаточного объема фин-вых ресурсов в  соответствии с потребностями предпр-тия и его стратегией развития. 2). Обеспечение эффективного использования фин-вых ресурсов в разрезе  основных направлений деят-ти предпр-тия. 3). Оптимизация ден-ного оборота и расчетной политики предпр-тия. 4). Максимизация прибыли при допустимом уровне фин-вого риска и      благоприятной политике налогообложения. 5). Обеспечение постоянного фин-вого равновесия предпр-тия в процессе  его развития, т. е. обеспечение фин-вой устойчивости и  платежеспособности.



	
	16. правила инвестирования.

При формировании инвестиционного портфеля следует руководствоваться следующими правилами: 1. безопасность вложений – неуязвимость инвестиций от потрясений на рынке инвестиционного капитала, 2. стабильность получения дох-да, 3. ликв-нность вложений – способность участвовать в немедленном приобретении товара без потерь в цене превращаться в наличные деньги.


	18, Показатели оценки рыночной активности.

В настоящее время в мировой учетно-аналитической практике известны десятки показателей, используемых для оценки фин-вого сост-ния предпр-тий. Сложилась определенная классификация. Большинство экономистов выделяют следующие группы показателей: - ликв-нности; - фин-вой устойчивости; - деловой активности; - рентабельности(рыночной активности); - дох-дности

 Этот раздел анализа выполняется фин-выми менеджерами предпр-тий, зарегистрированных на фондовых биржах и котирующих там свои ценные бумаги, а также любыми участниками фондового рынка. Анализ не может быть выполнен непоср-венно по данным бухгалтерской отчетности - нужна дополнительная инфо-ция. Кроме того, привлекают внешнюю инфо-цию о положении предпр-тия на рынке ценных бумаг. Основными показателями, используемыми в расчетах, явл: количество выпущенных акций, рыночная цена обыкновенной акции, размеры выплачиваемых по акциям дивидендов, прибыль на 1 акцию, балансовая стоимость акций

Анализ рыночной активности не сводится только к расчету коэффициентов. Предполагается использование специальных аналитических методов, разработанных в рамках фин-вой математики. Хотя анализ коэффициентов и обеспечивает полезную инфо-цию о производственной деят-ти предпр-тия и его фин-вого положения, он, тем не менее, связан с некоти специфическими проблемами и ограничениями, требующими тщательности при его проведении

	20. показатели дох-дности предпр-тия

В настоящее время в мировой учетно-аналитической практике известны десятки показателей, используемых для оценки фин-вого сост-ния предпр-тий. Сложилась определенная классификация. Большинство экономистов выделяют следующие группы показателей: - ликв-нности; - фин-вой устойчивости; - деловой активности; - рентабельности(рыночной активности); - дох-дности

к-ты дох-дности для оценки эффект-ти вложения ср-в в данное предпр-тие. эти показатели соотносят прибыль предпр-тия  с 1-м из частных аспектов деят-ти менеджмента. Коэффициенты рентабельности показывают, насколько прибыльна деят-ть предпр-тия. В зависимости от того, с чем  сравнивается выбранный показатель прибыли, выделяют две группы коэффициентов рентабельности: 1) рентабельность инвестиций (кап-ла); 2) рентабельность продаж.

К первой группе относят следующие показатели: 

Коэффициент рентабельности активов показывает, сколько ден-ных единиц потребовалось предпр-тию для получения одной ден-ной единицы прибыли, независимо от источника привлечения этих ср-в: Этот показатель явл важнейшим индикатором конкурентоспособности предпр-тия. рентаб-ть активов = прибыль/активам

Коэффициент рентабельности собственного кап-ла позволяет определить эффективность использования кап-ла и сравнить этот показатель с возможным получением дох-да от альтернативных решений: 

Рентабельность собственного кап-ла показывает, сколько ден-ных единиц чистой прибыли заработала каждая ден-ная единица, вложенная собственниками предпр-тия.

Ко второй группе относят: 1. Валовая рентабельность продаж 2.Рентабельность реализованной продукции
	22.Теоретические основы предприн-х рисков.

Опыт развития всех стран пок-т, что игнорирование или недооценка хоз-ого риска при разработке тактики и стратегии эконом политики, принятии конкретных решений неизбежно сдерживает развитие общества, научно-техн-ого прогресса, обрекает эконом систему на застой. Вновь возникновение интереса к проявлению риска в хоз деят-ти связано с проведением в России эконом реформы. Хоз среда становится все более рын-ой, вносит в ПД доп элементы неопр-ти, расширяет зоны рисковых ситуаций. В этих условиях возникают неясность и неуверенность в получении ожидаемого конечного рез-та, а следовательно, возрастает и степень предприн-ого риска. Значительный рост убыточных п/й позволяет сделать вывод о том, что без учета фактора риска в ПД не обойтись, без этого сложным явл получение адекватных реальным условиям рез-ов дея-ти. Создать эффек-ый механизм функц-ия п/я на основе концепции безрискового хоз-ия невозможно. Наличие предприн-кого риска — это, по сути дела, оборотная сторона свободы эконом-ой, своеобразная плата за нее. Свободе одного предприн-ля сопутствует одновременно и свобода др предприн-лей, следовательно, по мере развития рын отнош-ий в нашей стране будет усиливаться неопр-ть и предприн-ий риск. В классической теории предприн-ого риска последний отождествляется с математическим ожиданием потерь, к-ые могут произойти в рез-те выбранного решения. Риск здесь не что иное, как ущерб, к-ый наносится осущ-ем данного решения. Т о, категорию «риск» можно опр-ть как опасность потенциально возможной, вероятной потери ресурсов или недополучения доходов по сравнению с вариантом, к-ый рассчитан на рациональное испол-ие ресурсов в данном виде ПД. Др словами, риск — это угроза того, что предприн-ль понесет потери в виде доп расходов или получит доходы ниже тех, на к-ые он рассчитывал. Предприним-ий риск делится: - политич риск; - техничес;   -произ-ый; - коммерч; - фин; - инвестиц-ый; - отраслевой; - инновационный.


Коэффициент текущей ликвидности (КЛТ) дает общую оценку ликвидности предпр-тия, показывая, сколько рублей оборотных ср-в (текущих активов) приходится на один рубль текущей краткосрочной задолженности (текущих обязательств) и рассчитывается по формуле:

	Значение этого показателя существенно изменяется по отраслям и видам деят-ти. Рекомендуемое значение - от 1 до 2 (иногда 3). Превышение этих границ считается нежелательным, поскольку может свидетельствовать о нерациональной структуре кап-ла.

Коэффициент срочной ликвидности исчисляется по более узкому кругу оборотных активов, т. е. из расчета исключена наименее ликвидная часть - производственные запасы.

По м/ународным стандартам уровень коэффициента должен быть равен 1. В России его оптимальное значение определено на уровне 0,7-0,8.

Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособности) явл наиболее жестким критерием ликвидности предпр-тия. Он показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть погашена немедленно за счет имеющихся ден-ных ср-в.

В западной практике коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается редко, и рекомендаций по его значению практически нет. В России его оптимальный уровень считается равным 0,2-0,25.


	29. ден-ные потоки от основной деят-ти

Движение ден-ных ср-в, получаемых и расх-дуемых предпр-тием в наличной и безналичной форме, называют в фин-вом менеджменте ден-ными потоками. Эти потоки бывают двух видов: положительные и отрицательные. Положительные потоки (притоки) отражают поступление денег на предпр-тие, отрицательные (оттоки) – выбытие или расх-дование денег предпр-тием. Разница м/у валовыми притоками и оттоками ден-ных ср-в за определенный период времени называется чистым ден-ным потоком. Он также может быть положительным или отрицательным (притоком или оттоком). Другими словами, Чистый ден-ный поток - это сумма ден-ных потоков от операционной, инвестиционной и фин-вой деят-ти за один и тот же период. 

Все ден-ные потоки предпр-тия объединяются в три основные группы:

ден-ные потоки от основной деят-ти, кот включают поступление и использование ден-ных ср-в, обеспечивающих выполнение основных производственных функций. Ден-ные потоки от основной деят-ти делятся на притоки (выручка от реализации, бартерные операции, погашение дебиторской задолженности, авансы полученные) и оттоки ден-ных ср-в (платежи по счетам поставщиков и подрядчиков, выплата зарплаты, отчисления в бюджет и внебюджетные фонды, выплата %ов за кредит и отчисления на социальную сферу).


	32. причины банкротства
По степени зависимости от субъекта хозяйственной деят-ти все фак-ры делятся на внешние и внутренние. 

Фак-ры: 1.внешние: экономические, социальные, правовые, природно-климатические и экологические 2.внутренние: материально-технические, орг-ионные, соц-эк-кие

Внешние фак-ры: 1.экономические: уровень дох-дов и накоплений населения (по​купательная  способность);  платежеспособность  экономических партнеров, кредитная и налоговая политика государства;, инфляция; 2.социальные: изменение политической обстановки внутри страны и за рубежом; м/ународная конкуренция, уро​вень культуры предпринимателей и потребителей их про​дукции, 3.правовые: наличие з-нов, регулирующих предпринима​тельскую деят-ть 4.природно-климатические и экологические: наличие матери​альных ресурсов, климатические условия, сост-ние окру​жающей среды и т.п.
Внутренние фак-ры: 1.материально-технические — фак-ры, связанные с уровнем развития техники и технологии, внедрением в производство научных открытий, совершенствованием орудий и предметов труда 2.орг-ионные — фак-ры, обусловленные совершенст​вованием орг-ии производства, труда и упр-ения; выбором орг-ионно-правовой формы.; 3.социально-экономические — фак-ры, связанные с составом работников, уровнем их квалификации, отношением работ​ников к собственности, условиями труда и быта, эффектив​ностью стимулирования труда. 

В зависимости от преобладания причин возникновения банкротства предпр-тий в экономике различают следующие их типы: 1.предпр-тие-банкрот, функционирующее в сбалансирован​ной экономике, — это предпр-тие, кот не могло вы​полнить ранее взятые на себя обязательства по субъектив​ным причинам; 2.предпр-тие-банкрот, функционирующее в экономике мас​сового банкротства, — это предпр-тие, кот не годится для решения экономических задач в перспективе.

 В нашей стране доминирует влияние следующих фак-ров: 1.внешние: бедность населения, обусловливающая его низкую покупательную способность; недостаточная матери​ально-техническая и фин-вая ресурсная база предпр-тий по причине возрождения предпринимательства на пус​том месте; несовершенство з-нодательной базы из-за от​сутствия собственного опыта в этой области в сущест​вующих условиях; отсутствие з-нопослушания; несовер​шенство методического обеспечения проведения монито​ринга и антикризисного упр-ения предпр-тий из-за несо​вершенства действующей системы учета и отчетности; убы​точность производства продукции с длительным производ​ственным циклом, включая наукоемкую, по причине инфля​ции; слабая государственная поддержка; 2.внутренние: слабое материально-техническое обеспе​чение с высоким уровнем морального и физического износа основных фондов, доставшихся в наследство от социалисти​ческого хозяйства, отсутствие ср-в на их обновление, ог​раничение допуска к высоким технологиям; низкий культур​но-технический уровень участников предпринимательства.

Следовательно, в российской экономике налицо действие от​рицательных фак-ров, повлекших за собой массовое банкротство предпр-тий. Это свидетельствует о низком профессионализме упр-ения, осуществляемого на всех уровнях.


	24 показатели, определяющие возможность восстановления платежеспособности предпр-тия при процедуре банкротства Согласно з-ну «О несостоятельности (банкротстве)» под несостоятельностью понимается неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по ден-ным обязательствам и / или исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. Необходимо отметить, что признание предпр-тия неплатежеспособным и имеющим неудовлетворительную структуру баланса вовсе не означает признание предпр-тия банкротом и, следовательно, не меняет его юридического статуса. Расчет и оценка критериев носят профилактический характер, позволяя лишь констатировать собственниками имущества факт неустойчивости фин-вого сост-ния. 
Показателями для оценки удовлетворительности структуры баланса явл: - коэффициент текущей ликв-нности (Клм), кот характеризует общую обеспеченность предпр-тия оборотными ср-вами  для ведения хозяйственной деят-ти и своевременного погашения срочных обязательств предпр-тия. Рассчитывается по формуле: Клм = Об ср-ва в запасах и прочих активах / Наиболее срочные обязательства - коэффициент обеспеченности собственными оборотными ср-вами (Кос), кот характеризует долю собственных оборотных ср-в в общей их сумме. Рассчитывается по формуле: Кос = Собственные оборотные ср-ва /Оборотные ср-ва в запасах и прочих активах

- коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности(Кув), кот показывает наличие реальной возможности у предпр-тия восстановить либо утратить свою платежеспособность в течении определенного периода.

Кув = Расчетный Клм/ Установленный Клм

Основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предпр-тие – неплатежеспособным явл выполнение одного из следующих условий:  Клм<2  Кос<0.1
	26 Разработка ликв-национного баланса при банкротстве. 

Ликв-национный баланс - это бухгалтерский отчетный баланс, фиксирующий состояние компании на момент прекращения своей деят-ти как ЮЛ. Ликв-национный баланс составляется ликв-национной комиссией после завершения расчетов с кредиторами и утверждается учредителями или органом, принявшим решение о ликв-нации. Другими словами, ликв-национный баланс - отчетный баланс, хар-щий имущественное состояние ликв-нируемого предпр-я на дату, с кот-й оно прекращает свое существование как юридическое лицо. Показывает величину и источники ср-в, а также состояние расчетов предпр-тия после окончания ликв-национного периода, в течение которого оно должно было взыскать дебиторскую задолженность и погасить свои обязательства перед кредиторами и банками. После завершения расчетов с кредиторами ликв-национная комиссия составляет ликв-национный баланс, который утверждается учредителями (участниками) ЮЛ или органом, принявшими решение о ликв-нации ЮЛ. В случаях, установленных законом, ликв-национный баланс утверждается по соглас-ю с уполномоченным государственным органом. По ликв-национному балансу можно судить об имуществе, которое перейдет к учредителям. Ликв-национный баланс составляется, утверждается учредителями (участниками) ЮЛ и согласовывается с регистрирующим (налоговым) органом. Передав в налоговую инспекцию ликв-национный баланс, орг-ция снимается с налогового учета. Ликв-национный баланс м.б. как прибыльным для учредителей, которые получают доп-й доход от ликв-нации активов, либо убыточным, когда убытки покрываются за счет уставного капитала. Окончательный ликв-национный баланс отражает активы, оставшиеся после окончания всех расчетов ликв-нируемого ЮЛ, которые ликв-национная комиссия должна передать учредителям орг-ции.
	28.Функции фин менеджера при процедуре банкротства

 признание предпр-тия неплатежеспособным и имеющим неудовлетворительную структуру баланса вовсе не означает признание предпр-тия банкротом и, следовательно, не меняет его юридического статуса. Расчет и оценка критериев носят профилактический характер, позволяя лишь констатировать собственниками имущества факт неустойчивости фин-вого сост-ния.

Показателями для оценки удовлетворительности структуры баланса явл:

- коэффициент текущей ликвидности (Клм), кот характеризует общую обеспеченность предпр-тия оборотными ср-вами  для ведения хозяйственной деят-ти и своевременного погашения срочных обязательств предпр-тия. Рассчитывается по формуле:

Клм = Об ср-ва в запасах и прочих активах / Наиболее срочные обязательства

- коэффициент обеспеченности собственными оборотными ср-вами (Кос), кот характеризует долю собственных оборотных ср-в в общей их сумме. Рассчитывается по формуле:

Кос = Собственные оборотные ср-ва /Оборотные ср-ва в запасах и прочих активах

- коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности(Кув), кот показывает наличие реальной возможности у предпр-тия восстановить либо утратить свою платежеспособность в течении определенного периода.

Кув = Расчетный Клм/ Установленный Клм

Основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предпр-тие – неплатежеспособным явл выполнение одного из следующих условий: Клм<2  Кос<0.1

Т.о. финансовый менеджер должен проанализировать эти данные, и только после этого принять решение о возможности, о том стоит ли пытаться реанимировать предпр-тие или нет
	30. процедура банкротства

При рассмотрении дела о банкротстве должника – юридического лица применяются следующие процедуры банкротства:  - наблюдение (ст.62 З-на) – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях обеспечения сохранности имущества должника, проведения анализа фин-вого сост-ния должника, составления реестра требований кредиторов; - фин-вое оздоровление (ст.76 З-на) – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности и погашения задолженности в соответствии с графиком погашения задолженности; - внешнее управление (ст.93 З-на) – процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности; - конкурсное производство (ст.124 З-на) – процедура банкротства, применяемая к должнику, признанному банкротом, в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов;

- мировое соглашение (ст.150 З-на)- процедура банкротства, применяемая на любой стадии рассмотрения дела о банкротстве в целях прекращения производства по делу о банкротстве путем достижения соглашения м/у должником и кредиторами.

Таким образом, современное российское з-нодательство о банкротстве преследует две основных цели (для достижения каждой из которых выработаны особые ср-ва):

Во-первых, необходимо изъять из гражданского оборота субъектов, не способных функционировать, принося прибыль и добросовестно исполняя свои обязательства перед контрагентами. Ликвидация таких субъектов способна только оздоровить экономику.

Во-вторых, з-н должен помочь восстановлению фин-вого положения должника, испытывающего временные трудности, обладающего значительным фин-вым потенциалом.
	31. ден-ный поток от инвестиционной деят-ти

потоки ден-ных ср-в от инвестиционной деят-ти тоже делятся на притоки (продажа основных ср-в и нематериальных активов, дивиденды, %ы от долгосрочных фин-вых вложений, возврат других фин-вых вложений) и оттоки ден-ных ср-в (приобретение  основных ср-в и нематериальных активов, кап-льные вложения, долгосрочные фин-вые вложения). Инвестиционная деят-ть включает поступления и использование ден-ных ср-в на приобретение, продажу долгосрочных активов и дох-дов от инвестиций. Источниками ден-ных ср-в для инвестиционной деят-ти компании могут быть амортизация и нераспределенная прибыль, поступления непоср-венно от самой инвестиционной деят-ти или поступления за счет привлечения источников долгосроч финанс-ния, т.к. при благополучном ведении дел компания стремится к расширению и модернизации производств-х мощностей, инвестиционная деят-ть в целом приводит к временному оттоку ден-ных ср-в.

Под ден-ным потоком инвестиционного проекта понимают поступления и выплаты ден-ных ср-в, связанные исключительно с реализацией этого проекта. К ден-ным потокам проекта не относится движение ден-ных ср-в, возникающее в результате текущей деят-ти предпр-тия.  Ден-ный поток проекта всегда разбивается по временным периодам (месяцам, кварталам, годам). При этом все платежи и поступления ден-ных ср-в включаются в ден-ный поток того периода, когда они были зачислены на ден-ные счета или списаны с них, независимо от того, к какому периоду относятся соответствующие затраты или дох-ды.  Инфо-ция о ден-ных потоках по проекту обычно представляется в виде плана, кот называют прогнозным отчетом о движении ден-ных ср-в. На основе этого плана, кот составляется за каждый период отдельно, и формируется ден-ный поток всего инвестиционного проекта. 


	33. ден-ные потоки от фин-вой деятельности

Движение ден-ных ср-в, получаемых и расх-дуемых предпр-тием в наличной и безналичной форме, называют в фин-вом менеджменте ден-ными потоками. Эти потоки бывают двух видов: положительные и отрицательные. Положительные потоки (притоки) отражают поступление денег на предпр-тие, отрицательные (оттоки) – выбытие или расх-дование денег предпр-тием. Разница м/у валовыми притоками и оттоками ден-ных ср-в за определенный период времени называется чистым ден-ным потоком. Он также может быть положительным или отрицательным (притоком или оттоком). Другими словами, Чистый ден-ный поток - это сумма ден-ных потоков от операционной, инвестиционной и фин-вой деятельности за один и тот же период. 

ден-ные потоки от фин-вой деятельности  включают в себя притоки (краткосрочные и долгосрочные кредиты и займы, поступления от эмиссии ценных бумаг, целевое финансирование) и оттоки ден-ных ср-в (возврат краткосрочных и долгосрочных кредитов и займов, выплата дивидендов, погашение векселей).


	35. методы расчета потока ден-ных ср-в

Ден-ный поток прогнозируется на основе исходных данных, предоставленных специалистами компании или внешними консультантами. Сущ-ет два метода построения ден-ного потока - прямой и косвенный. При формир-и плана ден-ного потока прямым методом суммируются данные о предполагаемой выручке и вычитаются все планируемые ден-ные затраты (оплата счетов поставщиков, выплата з/п, закупка оборудования, возврат кредитов, выплата %ов по ним и т.п.). Источником инфо-ции для составления такого отчета служат данные бухгалтерского учета. Обороты по соответствующим счетам (реализация, расчеты с поставщиками, краткосрочные кредиты и т.д.) корректируются на изменение остатков запасов, дебиторской и кредиторской задолженности и таким образом доводятся до сумм, отражающих только те операции, кот оплачены “живыми деньгами”. Данный метод считается наиболее точным, но и наиболее трудоемким. с позиций аналитика такой подход недостаточно информативен, поскольку он не проясняет взаимосвязи м/у ден-ными потоками и фин-выми ресурсами.

 Косвенный метод применяют, когда отсутствуют прогнозные значения выручки и всех ден-ных расх-дов, но есть достаточно точный прогноз фин-вого результата. Не обеспечивая той же степени точности и детализации, что и прямой метод, он дает много полезной инфо-ции для анализа. В нем не находят отражения валовые ден-ные потоки, потому что он использует только очищенные нетто-значения: исходной базой расчета выступает чистая прибыль, кот путем последовательных корректировок доводится до величины чистого ден-ного потока. Пользователь такого отчета может проследить весь путь, кот проходят фин-вые ресурсы для того, чтобы превратиться в ден-ную форму. Это позволяет ему выявить проблемы на этом пути, не позволяющие предпр-тию увеличить свою способность генерировать ден-ные потоки. Иногда прямой и косвенный методы расчета ден-ного потока противопоставляют друг другу следующим образом: прямой метод исходит из принципа “сверху - вниз” – от выручки к ден-ному потоку; косвенный же метод базируется на принципе “снизу-вверх” – от чистой прибыли к ден-ному потоку. При этом имеется в виду расположение показателей выручки и чистой прибыли в отчете о прибылях и убытках. Выручка показывается в самом верху этого отчета, а чистая прибыль – это один из самых последних его показателей, отражаемый в самой нижней части отчета. Несмотря на различия в технике составления, отчет о ден-ных потоках, независимо от применяемого метода, должен отражать поступление и выбытие денег в разрезе основных видов деятельности – операционной, инвестиционной и фин-вой. Тем не менее, даже при высокой трудоемкости прямого метода, он не лишен недостатков. Отсутствие в отчете величины чистой прибыли делает его менее аналитичным в сравнении с отчетом, полученным косвенным методом. Поэтому идеальным считается вариант, когда отчет о ден-ном потоке составляется обоими способами.
	37. оборотные активы.

Оборотные активы – 2 раздел баланса. К оборотным активам  относятся: запасы,  НДС, Дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, ден. ср-ва,  прочие оборотные активы.

Классификация оборотных активов:

1. Характер участия в операционном процессе: а. Оборотные активы, обслуживающие производственный цикл предпр-тия - Запасы сырья, материалов и полуфабрикатов, объем незавершенного производства, запасы готовой продукции; б. Оборотные активы, обслуживающие фин-вый (ден-ный) цикл предпр-тия – Дебиторская задолженность

2.Характер фин-вых источников формирования: А. Общий объем оборотных активов, сформированный как за счет собственного, так и заемного кап-ла - Валовые оборотные активы: б. Часть объема оборотных активов, сформированная за счет собственного и долгосрочного заемного кап-ла  - Чистые оборотные активы; в. Часть объема оборотных активов, сформированная за счет собственного кап-ла -  Собственные оборотные активы

3.   вид оборотных активов: а. Товары, приобретенные для перепродажи или используемые для производства других товаров с целью последующей их продажи. - Запасы сырья, материалов незавершенное производство, готовая продукция б. Задолженность предпр-тию юридическими и физическими лицами за товары, работы, услуги, выданные авансы. - Дебиторская задолженность в. Совокупная сумма ден-ных ср-в предпр-тия, находящаяся в его распоряжении на определенную дату и представляющих собой его активы в форме готовых ср-в платежа (т. е. в форме абсолютной ликвидности) - Ден-ные ср-ва


	39. Формирование бюджета оборотных активов.

Оборотные активы – 2 раздел баланса. К оборотным активам  относятся: запасы,  НДС, Дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, ден. ср-ва,  прочие оборотные активы.

Бюджет – роспись доходов и расходов. Соответственно смета оборотных активов – роспись доходов и расходов оборотных активов.

Источниками финансирования могут выступать:

1. собственные ср-ва ( уставный капитал)

2. прибыль

3. заемный капитал ( привлеченные ср-ва)


	41. Формирование бюджета оборотных активов.

Оборотные активы – 2 раздел баланса. К оборотным активам  относятся: запасы,  НДС, Дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, ден. ср-ва,  прочие оборотные активы.

Бюджет – роспись доходов и расходов. Соответственно смета оборотных активов – роспись доходов и расходов оборотных активов.

Источниками финансирования могут выступать:

1. собственные ср-ва ( уставный капитал)

2. прибыль

3. заемный капитал ( привлеченные ср-ва)



	34. банкротство Неизбежное в условиях формирования рыночной экономики реформирование предпр-тий предполагает создание в обществе з-нодательных предпосылок для развития эффективных взаимоотношений м/у предпр-тиями-заемщиками и заимодавцами, должниками и кредиторами. Одна из таких предпосылок - наличие з-нодательства о банкротстве, реализация которого должна способствовать предупреждению случаев банкротства, оздоровлению всей системы фин-вых взаимоотношений м/у предпринимателями, а в случае признания должника банкротом - сведению к минимуму отрицательных последствий банкротства для обеих сторон, осуществлению всех необходимых процедур в цивилизованной форме. Для определения наличия признаков банкротства должника принимается во внимание размер ден-ных обязательств, в том числе размер задолженности за переданные товары, выполненные работы и оказанные услуги, суммы займа с учетом %ов, подлежащих уплате должником. Дело о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом, если требования к должнику - юридическому лицу в совокупности составляют не менее 500 МРОТ. Должник имеет право обратиться в арбитражный суд с заявлением о своей несостоятельности в предвидении банкротства (т.е., при наличии признаков ухудшения экономического положения, обстоятельств, объективно свидетельствующих о том, что предпр-тие ч/з определенное время не сможет выполнять свои обязательства). Это открывает возможность применения к нему восстановительных процедур. Их эффективность тем выше, чем раньше должник обратится в суд (результатов логичнее ждать в период, когда экономическое сост-ние еще может быть стабилизировано). Чтобы избежать банкротства, должник должен либо погасить свои обязательства, либо представить суду доказательства необоснованности требований кредиторов, налоговых или иных уполномоченных государственных органов. Арбитр суд, при наличии достаточных оснований, возбуждает произв-во по данному делу. При отсутствии признаков банкротства арбитражный суд отказывает в удовлетворении соответствующего заявления о банкротстве должника. Однако наличие таких признаков (неспособность должника в данный момент погасить ден-ные обязательства и уплатить налоги в бюджет и внебюджетные фонды) вовсе не означает, что должник как банкрот будет подлежать обязательной ликвидации. Помимо процедуры конкурсного производства, применяемой при ликвидации должника - юридического лица, к нему могут быть применены и иные процедуры.


	36. дивидентная политика

Дивидендная политика, то есть периодичность и размер выплачиваемых дивидендов по акциям, оказывает следующее влияние на деятельность компании: 1.если компания сокращает дивиденды, акционеры могут связать это с ее фин-выми трудностями и начать продавать свои акции, что приведет к падению их рыночной цены; 2.выплата дивидендов уменьшает часть прибыли, идущую на развитие компании, что способно обусловить снижение ее фин-вых результатов в будущем и падение рыночной цены акций; 3.выплаты дивидендов влияют на ден-ные потоки компании; 4.выплата дивидендов сокращает акционерный кап-л и увеличивает соотношение долговых обязательств и акционерного кап-ла, что может снизить рейтинг кредитоспособности компании.

В России акционерные общества объявляют размер дивидендов в виде годовой ставки %ов.

Целью дивидендной политики, проводимой фин-вым менеджером, явл максимизация рыночной стоимости акции при одновременном обеспечении необходимого финансирования  деятельности компании. 

Существуют несколько видов дивидендной политики. Политика стабильного дох-да на акцию свидетельствует о том, что компания имеет невысокий уровень риска, обычно это одобряется большинством инвесторов.

Другим видом дивидендной политики явл поддержание постоянной доли дох-дов, выплачиваемой в виде дивидендов - величина дивиденда зависит от прибыли компании и явл переменной. 

Компромиссным вариантом м/у рассматриваемыми видами дивидендной политики будет вариант выплаты стабильной невысокой суммы дивиденда на акцию и %ного приращения от прибыли в удачные годы.

Может также проводиться политика остаточного дивиденда, когда вначале обеспечиваются инвестиционные потребности компании, а оставшаяся часть прибыли идет на выплату дивиденда.

К фак-рам, влияющим на выбор и проведение дивидендной политики, относятся: 1.темпы роста компании и отрасли, в которой она работает); 2.дох-дность компании; стабильность получаемых дох-дов;; 3.степень финансирования за счет заемного кап-ла; 4.доступность финансирования из внешних источников.


	38 Структура капитала. Структура долгосрочного капитала неоднородна: он состоит из собственных и заемных ресурсов. Собств-й капитал это обыкновенные акции и нераспред-я прибыль. Долгосрочный заемный капитал – это прежде всего эмитируемые предпр-тием облигации. Промежуточное положение между собственным и заемным капиталом занимают привилегированные акции. Каждый из перечисленных видов капитала имеет свою цену. У предпр-я не бывает бесплатных ресурсов. Даже прибыль и амортизация являются платными источниками. Платой за их использ-е является доход, который получают от предпр-я его инвесторы. Планируя инвестиции, предпр-е предусматривает возможные источники их финансир-я, а следоват-но – и их цену. Общим правилом финансов является необх-ть расчета полной цены всех видов вновь привлекаемого капитала. Точно так же, как правая сторона баланса покрывает собой все активы предпр-я, источники финансир-я должны покрывать всю сумму инвестиций. Соотношение удельных весов отдельных компонентов в общем объеме привлекаемого капитала хар-ет его структуру. Увеличивая долю относительно менее дорогих источников, предпр-е может снизить общую цену капитала. Мировая практика показывает, что наиболее “дешевым” источником явл-ся заемное финансирование, так как кредиторы находятся в более привилегированном положении в сравнении с собственниками предпр-я: они сохраняют за собой право на возврат своих вложений, а в случае банкротства их требования будут удовлетворены раньше требований акционеров. Расширение доли заемного финансир-я в разумных пределах может приводить к снижению общей цены привлекаемого капитала. Опред-е конкретной величины этих пределов, то есть выработка целевой структуры капитала, наиболее выгодной для данного предпр-я, и является одной из важнейших задач ФМ.

.


	40. Фин-вая стратегия предпр-тия.

Фин-вая стратегия - это генеральный план действий по обеспечению предпр-тия ден-ными ср-вами. Она охватывает как вопросы теории, так и вопросы практики, формирования фин-в, их планирования и обеспечения. Фин-вая стратегия предпр-тия решает задачи, обеспечивающие фин-вую устойчивость предпр-тия в рыночных условиях хозяйствования.  

Виды фин-вой стратегии.Различают генеральную фин-вую стратегию, оперативную фин-вую стратегию и стратегию выполнения отдельных стратегических задач, другими словами - достижение частных стратегических целей. 1. Генеральной фин-вой стратегией называют фин-вую стратегию, определяющую деятельность предпр-тия. Например, взаимоотношения с бюджетами всех уровней, образование и использование дох-да предпр-тия, потребности в фин-вых ресурсах и источниках их формирования на год. 2.Оперативная фин-вая стратегия - это стратегия текущего маневрирования фин-выми ресурсами, т.е. стратегия контроля за расх-дованием ср-в и мобилизацией внутренних резервов. 3.Стратегия достижения частных целей заключается в умелом исполнении фин-вых операций, направленных на обеспечение реализации главной стратегической цели. Главной стратегической целью фин-в явл обеспечение предпр-тия необходимыми и достаточными фин-выми ресурсами. Фин-вая стратегия предпр-тия в соответствии с главной стратегической целью обеспечивает: 1) формирование фин-вых ресурсов и централизованное стратегическое руководство ими; 2) выявление решающих направлений ; 3) поэтапное достижение задач; 4) соответствие фин-вых действий экономическому сост-нию и материальным возможностям предпр-тия; 5) создание и подготовку стратегических резервов;  Для достижения главной стратегической цели в соответствии с требованиями рынка и возможностями предпр-тия разрабатывается генеральная фин-вая стратегия предпр-тия. В генеральной фин-вой стратегии определяются и распределяются задачи формирования фин-в по исполнителям и направлениям работы.

Задачи фин-вой стратегии: 1) разработка и подготовка возможных вариантов формирования фин-вых ресурсов предпр-тия 2) выявление резервов и мобилизация ресурсов предпр-тия для наиболее рационального исп-я производственных мощностей, основных фондов и оборотных ср-в; 3) обеспечение предпр-тия фин-выми ресурсами, необходимыми для производственно-хозяйственной деятельности; 4) обеспечение эффективного вложения временно свободных ден-ных ср-в предпр-тия с целью получения максимальной прибыли; 5) определение способов проведения успешной фин-вой стратегии; 6) разработка способов подготовки выхода из кризисной ситуации; 
	42. фин-вые прогнозы

 Исходные данные о внешней среде, необходимые для разработки прогноза, можно условно разделить на пять блоков: 1. общеэкономические  социальные сведения, 2. данные о рынке сбыта, 3.сведения о доступных или специальных технологиях и их производственных характеристиках, 4. данные о конкурентной среде; 5.сведения о потенциальных партнерах.

1. К сведениям, имеющим общеэкономическую и социальную направленность можно отнести прогнозы цен, %ных ставок по кредитам, валютных курсов, а также сведения демографического характераТакие прогнозы зависят от специфики и объема бизнеса. 2.Формирование инфо-ционного поля о рынке сбыта дает возможность оценить ожидаемый спрос на товары или услуги, кот будут предложены потребителям. 3. Сведения технологической или производственной направленности дают представление об основных особенностях производства будущей продукции либо предоставления услуг. Они позволяют выявить: требования к орг-ии производства4. Данные о конкурентной среде должны дать представление о следующем: кто, в каких объемах и как реализует аналогичный бизнес в интересующем руководителей фирмы направлении работы; какие наиболее вероятные изменения могут произойти в стратегии и тактике поведения на рынке конкурентов; в чем заключаются наиболее слабые и сильные стороны конкурентов.

5. Сведения о потенциальных партнерах должны помочь в выборе наиболее эффективных поставщиков оборудования, сырья и материалов, возможных субподрядчиков, а также компаний, кот целесообразно привлечь к осуществлению совместной деятельности в различных областях.

Прогноз положения фирмы на рынке. Инфо-ция о внешней среде дополняется сведениями о потенциальных возможностях, предоставляемых рынком для осуществления определенных видов деятельности. Эти сведения сопоставляются с данными о имеющихся материальных, технических, кадровых и фин-вых ресурсах фирмы. Далее задача заключается в том, чтобы не только оценить целесообразность и существующие возможности реализации того или ином вида деятельности, но и использовать потенциальные возможности на три, пять или десять лет вперед (срок устанавливается в зависимости от размеров и содержания бизнеса). Для разработки этого этапа привлекается бухгалтерская и оперативная отчетность фирмы. Эффективным источником инфо-ции явл различного рода опросы руководителей всех уровней и рядового персонал

	43. расчет и оценка пок-лей оборотности запасов, дебиторскаой и кредиторской задолжностей.

Расчитыв-ся след пок-ли: 1. оборачив-ть запасов и затрат (в оборотах)=с/с реал-ии/средние запасы, или с 020 (ф№2)/ с210+с220(ф№1). 2. период оборота запасов и затрат = 90, 180, 270,360/ оборачив-ть запасов. 3. К оборач-ти ДЗ=В от реал-ии/ средняя ДЗ, или с 010(ф№2)/сред за период с 230+сред за период с 240) – скорость оборота ДЗ. 4. оборач-ть КЗ = сред КЗ*90, 180, 270, 360/с/с реал-ии или с 611+с621+с622+с627(ф№1)*360/с 020 (ф№2) – отраж-т средний срок возврата долгов п/ю (за искл обяз-в перед банком и по прочим займам). 5. К оборач-ти КЗ= В от реал-ии/КЗ или с 010(ф№2)/сред за период с 620 – расширение или снижение коммер-го кредита, предост-го п/ю.


	45. инвестиционная политика

Инвестиции - совокупность затрат материальных, трудовых и ден-ных ресурсов, направленных на расширенное воспроизводство основных фондов всех отраслей народного хозяйства. 

 Основными главными задачи инвестиционной политики явл: формирование благоприятной среды, способствующей повышению инвестиционной активности негосударственного сектора, привлечение частных отечественных и иностранных инвестиций для реконструкции предприятий, а также государственная поддержка важнейших жизне-обеспечивающих производств и социальной сферы при повышении эффективности кап-льных вложений.

Принципы политики: 1. последовательная децентрализация инвестиционного процесса путем развития многообразных форм собственности, повышение роли внутренних (собственных) источников накоплений предприятий для финансирования их инвестиционных проектов; 2. государственная поддержка предприятий за счет централизованных инвестиций; 3. размещение ограниченных централизованных кап-льных вложений и государственное финансирование инвестиционных проектов производственного назначения строго в соответствии с федеральными целевыми программами и исключительно на конкурентной основе; 4. усиление государственного контроля за целевым расх-дованием ср-в федерального бюджета; 5. совершенствование нормативной базы в целях привлечения иностранных инвестиций; 6. значительное расширение практики совместного государственно-коммерческого финансирования инвестиционных проектов.

 Финансирование инвестиционной деятельности

Согласно действующему з-нодательству инвестиционная деятельность на территории РФ может финансировать за счет: 1.собственных фин-вых ресурсов и внутрихозяйственных резервов инвестора ( прибыль, амортизационные отчисления, ден-ные накопления и сбережения граждан и юридических лиц, ср-ва выплачевыемые органами страхования в виде возмещения потерь от аварий, стихийных бедствий и др. ср-ва); 2.заемных фин-вых ср-в инвестора ( банковские и бюджетные кредиты, облигационные займы и др. ср-ва); 3.привлеченных фин-вых ср-в инвестора ( ср-ва полученные от продажи акций паевые и иные взносы членов трудовых коллективов, граждан юридических лиц); 4.ден-ных ср-в, централизуемых объединениями предприятий в установленном порядке; 5.инвестиционных ассигнований из государственных бюджетов, местных бюджетов и внебюджетных фондов; 6.иностранных инвестиций ;

7.собственные фин-вые ресурсы( самофинансирование)
	47 виды рисков в фин менеджменте

По видам: 1. Риск снижения фин-вой устойчивости (риск нарушения равновесия фин-вого развития) возникает в результате возможной несбалансированности дох-дов и расх-дов предприятия. 2. Риск неплатежеспособности (риск несбалансированной ликвидности) возможен в случае снижения ликвидности активов предприятия. 3. Инвестиционный риск – риск, связанный с частичной или полной потерей вложенного кап-ла 4. Инфляционный риск характеризуется возможностью обесценения реальной стоимости кап-ла, а также ожидаемых дох-дов от осуществления фин-вых операций в условиях инфляции. В современных условиях такой вид риска носит постоянный характер. 5. %ный риск состоит в непредвиденном изменении %ной ставки на фин-вом рынке. 6. Валютный риск присущ предприятиям, ведущим внешнеэкономическую деятельность, проявл в недополучении предусмотренных дох-дов результате непоср-венного воздействия изменения обменного курса иностранной валюты, используемой во внешнеэкономических операциях предприятия, на ожидаемые ден-ные потоки этих операций. 7. Депозитный риск отражает возможность невозврата депозитных вкладов, связан с неправильной оценкой и неудачным выбором коммерческого банка для осуществления депозитных операций предприятия. 8. Кредитный риск имеет место в фин-вой деятельности предприятия при предоставлении им торгового (коммерческого) или потребительского кредита покупателям. Формой его проявления явл риск неплатежа или несвоевременного расчета за отпущенную предприятием в кредит готовую продукцию, а также превышения размера расчетного бюджета по инкассированию долга. 9. Налоговый риск проявл в вероятности введения новых налогов и сборов на осуществление определенных аспектов хозяйственной деятельности; возможность увеличения уровня ставок действующих налогов и сборов; изменение сроков и условий осуществления отдельных налоговых платежей; вероятность отмены действующих налоговых льгот в сфере хозяйственной деятельности предприятия. 10. Структурный риск возникает при неэффективном финансировании текущих затрат предприятия, обуславливающем высокий удельный вес постоянных издержек в общей сумме затрат.
	51.   Кредитные риски

К кредитным рискам относятся следующие виды рисков: 1.Риск непогашения кредита означает опасность не​выполнения заемщиком условий кредитного догово​ра (полного и своевременного возврата основной сум​мы долга, а также выплаты %ов и комисси​онных).  2.Риск просрочки платежей (ликвидности) означает опасность задержки возврата кредита и несвоевре​менной выплаты %ов (ведет к уменьшению ли​квидных ср-в банка и может трансформироваться в риск непогашения). 3.Риск обеспечения кредита. 4.Риск кредитоспособности заемщика предшест​вует риску непогашения кредита, под ним принято понимать неспособность заемщика выполнять свои обязательства по отношению к кредиторам вообще. Каждый заемщик характеризуется индивидуальным риском кредитоспособности, кот присутствует независимо от деловых отношений с банком и явл результатом делового риска и риска структуры кап-ла. 5.Деловой риск охватывает все виды рисков, связан​ных с функционированием предприятий (закупочная, производственная и сбытовая деятельность). Но в от​личие от названных видов риска, коти может и должно упр-ять руководство предприятия, на де​ловой риск оказывают влияние неупр-яемые внеш​ние фак-ры, в особенности развитие отрасли и конъ​юнктуры. Величину и характер риска в значительной степени определяют инвестиционные программы и производимая продукция. 6. Риск структуры кап-ла обуславливается струк​турой пассивов и усиливает деловой риск. 7.Кредитный риск имеет место в фин-вой деятельности предприятия при предоставлении им торгового (коммерческого) или потребительского кредита покупателям. Формой его проявления явл риск неплатежа или несвоевременного расчета за отпущенную предприятием в кредит готовую продукцию, а также превышения размера расчетного бюджета по инкассированию долга.


	

	44. фин-вое планирование

Планирование представляет собой процесс разработки и принятия целевых установок количественного и качественного характера и определения путей наиболее эффективного их достижения. Эти установки, разрабатываемые чаще всего в виде дерева целей, характеризуют желаемое будущее и по возможности численно выражаются набором показателей, являющихся ключевыми для данного уровня упр-ения.

Необх-ть составления планов определяется многими причинами; выделим три из них, являющиеся, по нашему мнению, основными: неопределенность будущего; координирующая роль плана;  оптимизация экономических последствий.

В основе фин-вого планирования лежат стратегический и производственные планы. 

Производственные планы составляются на основе стратегического плана и предусматривают определение производственной, маркетинговой, научно-исследовательской и инвестиционной политики.

В рамках стратегического планирования целевые установки могут упорядочиваться различными способами, выделяются четыре типа целей:  рыночные; производственные;

фин-во; социальные.

Известны два типа фин-вых планов: долгосрочный и краткосрочный. Основное целевое назначение первого — определение допустимых с позиции фин-вой устойчивости темпов расширения фирмы; целью второго явл обеспечение постоянной платежеспособности фирмы.

Выделяют следующие этапы процесса фин-вого планирования: а) анализ фин-вого положения компании; б) составление прогнозных смет и бюджетов; в) определение общей потребности компании в фин-вых ресурсах; г) прогнозирование структуры источников финансирования; д) создание и поддержание действенной системы контроля и упр-ения; е) разработка процедуры внесения изменений в систему планов.

С позиции практики рекомендуется готовить несколько вариантов фин-вого плана: пессимистический, наиболее вероятный и оптимистический. 

   В наиболее общем виде, фин-вый план представляет собой документ, содержащий следующие разделы: 1.   Инвестиционная политика 2.  Упр-ение оборотным кап-лом

Упр-ение ден-ными ср-вами и их эквивалентами, финансирование производственных запасов, политика в отношениях с контрагентами и упр-ение дебиторской задолженностью. 3.   Дивидендная политика и структура источников 4.   Фин-вые прогнозы. Характеристика фин-вых условий Расх-ды фирмы Прогнозная фин-вая отчетность

Бюджет ден-ных ср-в.Общая потребность в кап-ле Потребность во внешнем финансировании 5.  Учетная политика 6.  Система упр-енческого контроля
	46. упр-ение собственным кап-лом

Собственный кап-л, являющийся основой фин-в компании, по своей экономической сущности включает следующие составные части: уставный кап-л (обыкновенные и привилегированные акции); дополнительный кап-л (если акции были размещены по цене выше их учетной стоимости); нераспределенную прибыль, заработанную компанией за все время ее существования.

В балансовых отчетах зарубежных компаний собственный кап-л обычно классифицируется именно таким образом. В балансе российских предприятий нераспределенная прибыль классифицируется более детально (резервный кап-л, резервные фонды, фонды накопления, нераспределенная прибыль прошлых лет, нераспределенная прибыль отчетного года).

Задачами упр-ения собственным кап-лом явл: 1.определение целесообразного размера собственного кап-ла;

увеличение, если требуется, размера собственного кап-ла за счет нераспределенной прибыли или дополнительного выпуска акций; 2.определение целесообразной структуры вновь выпускаемых акций (доли обыкновенных и привилегированных акций); 3.определение и реализация дивидендной политики.

При определении целесообразного размера собственного кап-ла следует учитывать, что, с одной стороны, его рост означает повышение фин-вой устойчивости компании и доверия к ней со стороны акционеров, кредиторов и инвесторов. С другой стороны, при фиксированном размере кап-ла предприятия рост доли собственного кап-ла приведет к снижению его прибыльности
	48. цена и структура кап-ла

Цена кап-ла – одна из основных концепций фин. менеджмента. Цена кап.- это плата за использование того или иного источника финансирования предприятия, причем не только заемного, но и собственного кап. Каждый из таких источников имеет цену. Она выражается в % к величине используемого кап-ла. По отнош. к собствен. кап. цена- это дивиденды акционерам, издержки связанные с эмиссией акций, и т.п. Цена кап-ла показывает минимально допустимый уровень дох-дности операций хозяйствующего субъекта. 

Кап-л - один из первичных фак-ров производства. Именно кап-л явл объективной основой возникновения и дальнейшей деятельности предприятия. Для своего развития предприятие привлекает кап-л для покрытия самых разнообразных инвестиционных потребностей. В ходе процесса привлечения кап-ла предприятие использует различные собственные и заемные источники: эмиссию акций и облигаций, кредиты банков, займы у предприятий и т.д., у каждого из которых существует своя определенная стоимость. 

Цена кап-ла – это общая сумма ср-в, которую необходимо заплатить за использование (привлечение) определенного объема фин-вых ресурсов. Вместе с тем, показатель взвешенной цены кап-ла может использоваться для оценки цены предприятия в целом.

Структура кап-ла оказывает влияние на цену авансированного в предприятие кап-ла и на его фин-вую устойчивость. Соотношение м/у собственными и заемными источниками ср-в, служит одним из основных показателей, характеризующих степень риска инвестирования фин-вых ресурсов в данное предприятие.

Правильная оценка цены кап-ла, оптимизация его структуры, грамотное упр-ение кап-лом предприятия на 

Структура источников образования активов (ср-в) представлена основными составляющими: собственным кап-лом и заемными (привлеченными) ср-вами.

Собственный кап-л (СК) орг-ии как юридического лица в общем виде определяется стоимостью имущества, принадлежащего орг-ии. Это так называемые чистые активы орг-ии. Они определяются как разность м/у стоимостью имущества (активным кап-лом) и заемным кап-лом. Конечно, собственный кап-л имеет сложное строение. Его состав зависит от орг-ионно-правовой формы хозяйствующего субъекта.

Собственный кап-л состоит из уставного, добавочного и резервного кап-ла, нераспределенной прибыли.


	52. цели фин-вого менеджмента 

Под упр-ением финансами в широком смысле понимается процесс принятия решений и их осуществления по вопросам движения ден ср-в. 

Три взаимосвязанных направлений составляют основу упр-ения финансами: 1.Спрос и предложение на рынках кап-ла 2.инвестиции, рассматривающие принятие решения отдельным физ лицам или фин институтам по выбору фин активов 3.фин-вый менеджмент,  рассматривающий принятие решения по упр-ению ден потоками хо-го субъекта

Функции упр-ения финансами: 1.планирование фин-в – планирование дох-д и расх-дов ден ср-в для развития предприятий 2.прогнозирование – разработка на длительную перспективу изменений фин-вого сост-ния объекта. 3. Орг-ионная функция – системный подход  в орг-ии ден – х потоков 4. Регул-ние – воздействие на объект упр-ения, для достижения устойчивого фин сост-ния 5. контрольная – анализ фак-ров.

	


